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SuUa nova assistente virtual
esta chegando e entende

tudo do seu negaocio!

Sisloc

Vocé ainda perde tempo buscando informacoes
que deveriam estar na palma da mao?

A Sisloc esta prestes a transformar o seu jeito de

tomar decisées com o lancamento da Isa, a i -

primeira assistente virtual com inteligéncia ¢ (@ suntocacon
artificial do mercado de locacao.

A gente sabe como é frustrante depender de Isa, querc saber quanto
relatérios demorados ou controles paralelos na minha locadora faturou

- . no ultimo més.
hora de decidir. Mas agora, com o apoio da IA,

ficou facil acessar as informacdes da sua
locadora em tempo real e sem complicacao. R$ 3112156,00

Consultas sobre vendas, locacao, estoque, Esse resultado foi bom? J
manutencao, financeiro e muito mais, direto no
WhatsApp, em segundos.

Foi o0 melhor faturamento
dos ultimos 12 meses.
Simples assim: vocé pergunta, a Isa responde. - S

Obrigado.

Solicite uma apresentacao

Nossa equipe de especialistas esta pronta para
entender o momento da sua locadora e orientar na
melhor solucao para o crescimento sustentavel do
seu negocio.

/

Aponte a camera
para o QRCODE e
fale com a gente!

3269-6600 - 3508-8600 1C.C or v.sisloc.com
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O Brasil do aluguel de maquinas esta em movimento

Nos ultimos meses, temos
testemunhado um movi-
mento crescente de valoriza-
¢ao e profissionalizagao do
setor de locacao de maqui-
nas em todo o pais. Diversas
regioes estdo realizando
encontros, feiras e eventos
para reunir locadores, fabri-
cantes, distribuidores ¢
especialistas. Esses eventos
regionais, muitos deles
organizados por associagdes
e iniciativas privadas, t€m
um papel fundamental para
promover networking, troca
de conhecimento e atualiza-
¢ao sobre novas tecnologias
e boas praticas de gestao.

Em meio a esse cenario
positivo, a ANALOC

Rental Show desponta como
o grande ponto de encontro
nacional para o nosso setor.
Realizada no inicio de junho,
em Belo Horizonte, a feira
esta cada vez mais consoli-
dada como o principal palco
de negocios, langamentos e
debates voltados especial-
mente para o mercado de
locagdo de maquinas e
equipamentos compactos.

A presenga maciga de micro,
pequenas e médias empresas
da locagdo mostra a forga
desse segmento e sua
importancia para a engre-
nagem da construgao civil e
de outros setores produtivos.
A diversidade de expositores
€ a programagao técnica

voltada as reais necessidades
das locadoras sao marcas
que tornam a feira cada vez
mais relevante para os pro-
fissionais que atuam na
ponta desse mercado. Ao
mesmo tempo, os dados e
projecoes para 2025 indicam
que a locagao de maquinas
no Brasil seguira em traje-
toria de crescimento, impul-
sionada pela retomada de
obras de infraestrutura,
avango do setor imobiliario
em diversas regioes e, prin-
cipalmente, pela maior
conscientizagdo dos empre-
endedores sobre os benefi-
cios do aluguel frente a
compra de equipamentos.
Que venha bastante trabalho.

Boa leitura!

¢o Sisloc - Diretor



A Revista Locadoresbr ¢ o
veiculo de comunicacao
digital voltado aos profis-
sionais de locacao de equipa-
mentos, com reportagens €
noticias diretamente relacio-
nadas aos interesses desse
setor. A revista dissemina
conhecimento e informagoes
para a melhor organizagao
desse mercado, estimulando
mclusive a unido desses

miadularez prée fab

embral

oc.equipamentos

profissionais em associagoes,
sindicatos e mantendo uma
comunicagao continua com
empresas de rental de dife-
rentes estados brasileiros.

O objetivo € abastecer os
locadores com informagoes
uteis, que sirvam de base
para ajudar as empresas no
seu ramo de atuacao. A
revista ¢ uma publicagao do
Grupo LocadoresBR.
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Modulos Habitaveis

na medida, para sua obra!

Fabricacao, aluguel e venda de modulos habitaveis com

diversas possibilidades de leiautes.
Atendemos clientes em todo o Brasil.

(081) 3471-6641 | embraloc.com.br
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Construtores do Bem destina recursos para ajudar pessoas em situagédo de
vulnerabilidade :

Manutencao assegura bom desempenho dos compressores de ar

Fundamentais em obras de construgao civil, esses equipamentos precisam de um cronograma
de manutencao para se manterem eficientes. Com o passar do tempo, eles apresentam
desgaste natural, falhas em rolamento e superaquecem

Locacédo de maquinas no Brasil ganha plataforma de treinamento

O conteudo vai além dos oferecidos pelos fabricantes. Ao invés de ser focado em produtos especificos e
objetivos comerciais, a ToolStudy foi criada para aumentar a curva de aprendizado dos profissionais como um
todo na atividade do rental




Do aluguel a

fideliza

COMo O pos

¢cao:

“venda 4iferencia sua

locadora da concorréncia

Problemas como avarias, dividas operacionais € cobrangas inesperadas podem gerar
desgastes com clientes e até prejuizos financeiros. Um bom pos-venda evita esses impasses
¢ garante ao cliente uma experiéncia tranquila e confiavel ao alugar equipamentos —
fortalecendo a credibilidade e a boa reputagao da sua empresa

m conceito cada vez
mais forte no merca-
do ¢ o que define o

pos-venda como um dos
principais diferenciais com-
petitivos e estratégicos para
fidelizar clientes e ganhar
credibilidade no mercado. E
1sso vale para qualquer ati-
vidade. No rental, por suas
caracteristicas e fragilidades,
um pos-venda bem feito pas-
sou a ser muito mais do que
mais uma necessidade. E,
acima de tudo, uma questao
de inteligéncia de mercado.
Todo locador usa a cria-
tividade, agilidade e o senso
de gestao para transpor
obstaculos que impactam
diretamente a experiéncia de
quem aluga equipamentos.
Tudo comega na venda
consultiva, passa pelo supor-
te técnico continuo, atendi-

6

mento total as necessidades
da obra, assisténcia técnica
de qualidade no caso de fa-
lhas, rapidez nas substitui-
¢oes dos equipamentos
quando necessario e disponi-
bilidade para informar cor-
retamente e esclarecer todas
as davidas desde o primeiro
contato.

E clientes satisfeitos
sempre recomendam seus
parceiros.

No entanto, além das
famosas indicacoes e das
recomendagoes ‘boca a
boca’, existe um agravante
que torna possivel a
qualquer pessoa tanto
recomendar um bom
trabalho como também
acabar com a reputagao de
uma empresa com apenas
um clique nos canais digitais
e redes sociais.

Do outro lado
do balcao

revista locadoresbr



A visao de Douglas Pereira,
diretor da Portfolio Rental
de Sao Paulo e fundador do
Grupo LocadoresBr, é bas-
tante pragmatica: “Para ava-
liar a importancia do pos-
venda e se ele faz sentido ou
nao, basta pensar como
consumidor e se colocar do
outro lado do balcdao. Como
voce gostaria de ser tratado e
ouvido pelas empresas com
as quais mantém um relacio-
namento?”, indaga.

Para ele, nao importa sé ¢
uma loja de esportes, um
supermercado ou uma loca-
dora de equipamentos para
construcdo. Esse exercicio é
primordial para aumentar a
percepcao das necessidades
do mercado. Douglas explica
que em fungao da forte

demanda do rental de equi-
pamentos, a maioria das
locadoras esta estruturada
para atender o cliente e tra-
balhar a experiéncia dele du-
rante o contrato.

“Hasempre um time
aguardando qualquer soli-
citagdo para ser atendida
durante a obra. O pods-
venda, no entanto, traz uma
proposta um pouco diferen-
te. Eunao espero que o
cliente me ligue para fazer
qualquer reclamagao ou
elogio. Eu me antecipo e vou
até ele. Isso se transforma
num diferencial competitivo
da maior importancia”,
destaca Douglas.

"N

Ciclos de
Vida

Joao Silvestre Nani Alves,
conhecido por Joao
Ferrovia, ¢ franqueado da
Casa do Construtor e diretor
de operagdes ha mais de 15
anos. Tem lojas em pontos
estratégicos da grande Sao
Paulo como Caieiras,
Franco da Rocha, Francisco
Morato, Perus e Mairipora.
Por toda sua experiéncia e
estrutura, ¢ um grande
defensor do pos-venda

Douglas Pereira - Diretor. Portfolio Rental

e ¢ enfatico ao dizer que sem
um pos-venda benfeito fatal-
mente ndo existira uma pro-
Xima negociagao.

“Na area de locag¢ao temos
muitas empresas fazendo o
mesmo trabalho. Nao ha
diferenciagdo porque os
produtos e marcas sao pra-
ticamente 0s mesmos, assim
como os procedimentos nao
mudam. Mas € no pos-
venda que esta a chance de
uma empresa realmente se
destacar das demais, devido
a oportunidade de se estrei-
tar relacionamento com o
cliente, sentir suas reais
necessidades e potenciais.
Nao tenho duvida que so-
mente dessa forma € possivel
promover a fidelizagdo no
nosso segmento”’, observa
Jodo Silvestre.

O empresario classifica o
pos-venda em receptivo e
ativo. O primeiro caso

revista locadoresbr



por exemplo, quando o
cliente entra em contato para
pedir a retirada de um
equipamento antes do final
de um contrato. A equipe de
atendimento acolhe,
conversa e procura perceber
0 que se passa e se cabe ali
algum outro tipo de solugdo
ou negociagao. Ja no pos-
venda ativo, que deve ser
mais usual, nao se espera o
contato do cliente. A
locadora se antecipa para
saber o que mais ele precisa,
como tem sido a utilizagao
do equipamento, se esta
necessitando de ajuda ou de
uma outra alternativa, para
depois verificar se € possivel
dar prosseguimento a

renovagao contratual. Para
Jodo Ferrovia € necessario
que o cliente se sinta unico e
valorizado, e nao apenas um
contrato.

Presenca é fundamental

Leonidas Ferreira, conheci-
do como Léo Sisloc, também
presidente do Grupo
Locadores Br, percorre o
pais visitando locadoras de
diferentes portes e perfis,
detectando suas necessidades
e implementando sistemas de
gestdo. Por conhecer e
vivenciar muito de perto as
necessidades do rental, Léo é
considerado uma das autori-
dades nesse mercado.

Segundo ele o setor de
locagao no Brasil tem reali-
dades regionais muito dis-
tintas e € muito carente de

informagao. E o pos-venda é
vital em varias frentes do
ecossistema da locagao, seja
o profissional de pos-venda
que faz a ponte entre a loca-
dora ¢ o fabricante, ou na
atividade de pos-venda que o
proprio locador presta aos
seus clientes. “No meu en-
tender nao existe pos-venda
efetivo que ndo seja presen-
cial. Claro que ha modelos
de negocio diferentes e lo-
cagao de equipamentos dos
mais diversos para varios
publicos. Mas ndo ha quem
se posicione no mercado em

“Precisa sentir que o locador
¢ antes de tudo um parceiro
capaz de agregar muitos
outros valores independen-
temente do prego”, esclarece.

um servigo de pds-venda
bem estruturado, disponivel
e capaz de criar relaciona-
mentos”, reconhece Léo.

Ele ressalta que muitos
locadores ainda encaram o
pds-venda apenas como
custo e algo que nao da
resultado, o que considera
um erro grave. “O atendi-
mento diferenciado retém
clientes e cria oportunidades
para se vender mais na
prépria base. Hoje o proprio
representante comercial
pode fazer o papel de pos-
venda,” diz o CEO da Sisloc.

revista locadoresbr



0 Sisloc - Diretor Sisloc

Porém esse profissional
precisa ser bem preparado,
conhecer bem o mix de
produtos que oferece como
solucdo. Ele precisa gostar de
estudar, de se atualizar e
obrigatoriamente tem que
conhecer o mercado. Para
ter esse perfil, € necessario
investir na gestao do conhe-
cimento a um nivel estraté-
gico da empresa. Na pers-
pectiva de Leo, aos poucos,
o mercado brasileiro de lo-

cagdo ira ganhar essa cons-
ciéncia.

Nesse sentido, 0s eventos
do setor ganham cada vez
mais forga, uma vez que as
entidades setoriais tém
trabalhado lado a lado por
um mercado mais prospero e
saudavel. “Os eventos dispo-
nibilizam cada vez mais
conhecimento, estratégias de
gestdo, permitem troca de
experiéncias e muitas outras
coisas, como € o caso da

-

B ]

~

ANALOC Rental Show,
que esse ano de 2025
acontecera no estado
considerado o ber¢o da
locag¢do no Brasil — Minas
Gerais. Quanto as
tecnologias, podemos dizer
que elas s3o extremamente
necessarias. O mercado
brasileiro tem suas
peculiaridades e elas ndo
substituem nem tiram a
importancia do contato
humano”, diz.



o setor de aluguel de
maquinas, 0s as-
suntos sobre gestao,

conjecturas econdmicas e
informagoes técnicas sao o
tipo de conteudo que melho-
ra a percepgao dos profis-
sionais no mercado. Com
essa premissa, a 3*
ANALOC Rental Show,
maior feira de equipamentos,
tecnologias e sistemas para
locagao do Brasil, preparou
sprogramacao de pales-
e rodas de conversa
vonlomes de peso da
Feeitemia, da gestao e da
\ite@¥:hca empresarial.
VaNI®ira acontece de4 a 6
htho de 2025, no Expo-

econdmicos

minas, em Belo Horizonte
(MG@G), e reune fornecedores,
fabricantes e locadores de
todo o Brasil. “No auditorio,
vamos transformar o evento
em um ponto de dissemina-
¢ao de conhecimento € atua-
lizagao profissional”, explica
Reynaldo Fraiha, diretor da
ANALOC Rental Show.

A proposta ¢ valorizar o
conhecimento como ativo
estratégico para os empresa-
rios da locagdo. “Para isso,
construimos uma agenda de
palestras voltada a quem
vive os desafios da gestdo, da
concorréncia e da
profissionalizagdo do setor”,
complementa Leonidas

De 4 a 6 de junho, em Belo Horizonte, a feira reunira especialistas, empreendedores e
lideres para debater os rumos do mercado, com foco em gestao, inovagao € cenarios

Ferreira conhecido como
Leo Sisloc, diretor executivo
da Sisloc Softwares de
Gestao e presidente do
Grupo LocadoresBR.

Léo Sisloc - Diretor S*gibc Softwar

revista locadoresbr



Elas no
comando

Um dos momentos mais
aguardados pelo publico
feminino acontece no dia 4
de junho, as 16h30: trata-se
do Conexao Gestoras, um
evento exclusivo para as
mulheres do universo do
rental compartilharem
experiéncias, fortalecerem o
networking e se inspirarem
com grandes profissionais do
setor. O tema deste ano sera
“Gestao de alto impacto —
desafios e oportunidades no
setor.

Conduzido por Talita e

Helen Zacaro, diretoras da
Locaza Rental, o Conexao
Gestoras tera como convida-
das: Priscila Liske, especialis-
ta em lideranga; Lorena Pes-

Economia e gestao

No dia 5, as 14h, entra em
cena o jornalista e economis-
ta Luis Artur Nogueira, para
falar sobre o tema “Perspec-
tivas economicas e politicas
para o mercado de locagdo
2025/2026".

Luis Artur ¢ um dos
palestrantes mais aguar-
dados desse evento, por fazer
conjecturas alinhadas as
expectativas dos empresarios
do setor de locagao de equi-
pamentos.

As 15h, Juliano Ohta,
conselheiro das Tintas
Leinertex, do grupo belga
NMC e do Instituto para o
Desenvolvimento do Varejo

(IDV), palestrara sobre o
tema "Gestao da transfor-
rmagao”.

No dia 6, as 14h, o profes-
sor e palestrante internacio-
nal Luis Lobao vai explanar
sobre o tema "A transforma-
¢ao da jornada comercial",
num momento em que as
empresas do ramo vivem um
processo de aperfeigoamento
de gestao administrativa e
comercial.

Na sequéncia, as 14h40,
acontece uma mesa redonda
onde lideres do setor falarao
sobre os aspectos técnicos,
administrativos, econdmicos
¢ mercadologicos mais per-

soa, da Locflex; Adriana Ta-
vares, da Haix Rental; Dani-
ele Cruzatto, da Tecnogera; e
Fernanda Fasolin, especia-
lista em riscos financeiros.

tinentes as empresas de alu-
guel de maquinas.

Estardo presentes:
Eurimilson Daniel,
presidente da Escad Rental,
vice-presidente da
Sobratema, diretor da
ANALOC e diretor do
Deconcic FIESP; Leonidas
Ferreira (Leo Sisloc), CEO
da Sisloc e presidente do
Grupo LocadoresBR; Sérgio
Guerra Lages, CEO do
Grupo Orguel; Abraham
Curi, CEO da Tecnogera
Energia ¢ Equipamentos; e
Paulo Esteves, presidente
daANALOCe CEOda
Nest Rental.

revista locadoresbr
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MG, voltadas ao dia
dos profissionais ¢ da 1

de equipamen

; gional de PEMTs —
xandre Pandolfo).

- 9°4 If ¥
/. (me 1ado - Al

10h 11h

Dr. Paulo Gandra , Advogado civel
especializado em locagdo de bens moveis.
Tema: "Gestao de risco em locagao de bens
moéveis"

10h 12h

Renan Berracozo, Coordenador de pds-venda
na Makita do Brasil. Tema: “Organizacao
eficiente de oficina e estoque: estratégias para

maximizar a rentabilidade dos equipamentos”

11h 12h

Dra. Adriana de Fatima Moreira,
contadora perita, advogada e consultora
tributaria Tributaria. Tema: “Locadoras em
alerta: como a reforma tributaria pode
impactar seu negécio”

\¢ A

com participacao gratuita
para visitantes credenciados.

Todas as palestras
acontecem dentro da feira,

12

71

- e

&
simul ente, na paﬂi

da manha. Confira:

Qg

Dia 6 de junho
10h1th

Thales Ramon, engenheiro civil, especialista
em escoramento de lajes e andaimes na
Mecan. Tema: "Andaimes e escoramentos -
normas e insights de lucratividade para o
mercado de locacao"

-

10h 12h

Renan Berracozo - Coordenador de
pos-venda na Makita do Brasil. Tema:
“Estratégias de fidelizagao: como transformar
clientes em parceiros de longo prazo

na locagao de equipamentos”

11h 12h

Ricardo Righi, CEO da MTower, palestrante
formado em engenharia mecanica pela
UFMG. Tema: “Tecnologia e sustentabilidade
como fatores de reducao de custo no rental”

I 14

As inscrigdes podem ser fei-
tas clicando aqui.

revista locadoresbr


https://www.hbatools.com.br/analoc-rental-show__1944

Agende-se 2026

edicdo de 2026 da ANALOC Rental Show sera em margo, no
Expo Center Norte, em Sao Paulo

Mesmo antes da realizagao da sua 3* edigdo, marcada para junho deste ano, em Belo Horizonte,
a ANALOC Rental Show ja tem data e local confirmados para a edigao de 2026

Devido a adesdo extraor- Sao Paulo nao € por acaso. gestao, pecas, Servigos e
dinaria da ANALOC Rental O estado concentra centenas solugdes voltadas ao
Show, tanto por parte dos de empresas do setor, além mercado rental”, detalha
fornecedores de maquinas de ser polo de inovagao, Reynaldo Fraiha, diretor da
como pelo mercado brasilei- infraestrutura e negdcios. -' ANALOC Rental Show - |
ro de locagao, os organiza- Sera uma edicao histoérica, a oco tot S o,

dores confirmaram oficial- expectativa do publico e dos peque médi
mente a realizagao da 4* expositores € enorme. Ja locadores a ANALOC
edigdo da feira, que aconte- estamos sentindo isso no dia Rental Show se consolid
cerade 11 a 13 de margo de a dia, nas redes e nas e mo a principal feira do
2026, no Expo Center Norte, CONVEISas Com O PArceiro apara
P ;cf_n/SZu_)_ Paulo (SP). Sera a adlanta €0 rreira, ntos compactos
. primeira vez que a capital : 5 Co Wn cons -
= paulista, considerada um do ~diretor executr isloc manutengao 1nd rial,

- principais polos econom ' Softwares de Gestio e ~_urbana, L ” P,
dot eraafeira presidente do Grupo : ¢io em

clusivamente Locadores_BRfﬁ' aulo ) deve repet1r S
ada a locacdo de maqui- antecipagao ate supereTr= -0 sucesso das

mpresas do setorja . t ma

eira no a entre a Associacio
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quisita.gios na locad#o. No entanto, podem
r isso a manuten¢adé fundamental

y
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Sy
ual locador ade Ge Piraciegha :
nunca ficou IScgue essa regra sermya o,
desolado ao ver ‘:_.T'reinamos todas as as k
o estado dos ¢ informar e gquipes para infermar o ! J'
seus andaimes, treinar s amente as #licnte Sobre os equipamen- & -
— quando retornam de uma pessoas ilizagao de tos €'come ufiliza<los cor- ™ l
? Apesar de velhos andaimgha @bra. Além retamente;” diz Eduardo
conhecido teiros, J disso, a das de preven- ¢ g&*Baggio Camara da Silva, .
€sses equipamentos prec ' Acaoenf N¢a0. precisanm socio administrador da
passar por uma boa manu- " “fazer plirte 8a rotina de -2+~ <& emptesa e diretor regional da
- tengdo, para manterem a locadores e clientes: 4 4 Associagao Brasileira das
‘4 seguranca dos trabalhadores. s oloniiiv_asoricnta- resas Locadoras de
MM raa ocs Sebrg 65‘%@@6@ ' Bens Méveis (Alec). “Somos §
/ partir de andaimes sag:., i sempre clicgar aos, o 4 muito rigorosos na entrega e i
' ainda hoje, um dos princi- p  clicifies, Seo locadotguiser devolugdo. As locadores de S
: pais motivos de afastgmen- recgbenec volta selis produ- qualquer tipo de equipamen- |
tos e mortes no pais,Segun- -~ - tosfem boas condicoes de to precisam incorporar esse
do o0 Anuario Estatiticoda paffa locagdes futuras, deve procedimento nas praticas
Previdéncia Sogial. = 4 oglentaf sobre todas as eta- diarias, inclusive quando
Mas como cvi’ﬁg e BT S é rOCESSO. elaboram seus contratos”.
mos g‘?us_nm . A Rentax tem um portifélio
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de locagao bastante eclético,
que vai de andaimes até ma-
quinas de fundacdo, demoli-
¢ao, alvenarias, coberturas,
mnstalagao hidraulica e elé-
trica, colocagao de pisos,
esquadrias, pintura e jardi-
nagem, além de alguns equi-
pamentos da linha amarela.
Para cada tipo de maquina,
a empresa desenvolveu uma
lista de verificagdo para
orientar o cliente e garantir a
devolugao correta.

Para os andaimes, ha 3
recomendagdes principais no
check list:

1.

Estrutura Tubular:
verificar se nao ha trincas ou
fissuras

Estrutura tubular:
verificar se estdo compativeis
¢ sem deformacoes

3.

Geral: observar se nao ha
COITOSOEs graves

A empresa também alerta
para a importancia do pro-
cesso de limpeza. Residuos
de material de construgao
como cimento e tinta podem
causar problemas e deixar
escorregadia a superficie das
plataformas.

A limpeza pode ser feita
com a utilizagdo de
Jjateamento, escovas de ago
ou produtos especificos. A

pintura normalmente
acontece apos essa etapa.
Em casos mais graves, 0s
equipamentos sao enviados
para recuperagao em
empresas especializadas.

muito util, mas um
que proteja o locado
essencial”, destaca o
regional da Alec. Por
vez, Willyam Lacerd.
Rocha, da Ekipamil
Locagao de Equipa:

além de orientagdo e’
capacitacao, a melho
solugdo é ter um ¢
claro.

Segundo ele, o docgmento
deve incluir entre outias
coisas, a indenizagao por
danos e até pela limpgza dos
equipamentos. “Os e@n-

i
|
|

tratos témgue detalhar a
cobranca dg equipamentos e
acessorios quando
danificadog por meio de um
campo adifonal para _
detalhes esficific Ve
ter clausulds para alégtar,
entre out‘as coisas,
responsabilidade do cli
em informar a locade
quando o e§uipamento
estiver pronjo para ser
retirado da obra.

locador
tamente, treina

e verifica o
maquinas,
diminuem

.
3 . ’”‘”ﬁ
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Colocar as instrucgdes no
~ contrato ¢ algo que realmen-
t r u O e s te ajuda bastante. Muitos
locadores fazem isso com
sucesso. No caso de locagao
de andaimes tubulares, ha
necessidade de deixar claro
como ¢ a montagem, des-
montagem, transporte e
= = correto armazenamento. O
T —=——m cliente deve receber orienta-
;3._.5----3 s tagdes detalhadas especial-
e mente para a montagem. “E
e ] essencial seguir as instrugdes
do fabricante”, diz Willyam.
“Tudo deve ser feito com
segurancga e em todas as
etapas, inclusive fazendo
recomendagoes de uso de
EPI e de sinaliza¢do correta
do local.” O locador tam-
bém precisa deixar claro
para o cliente sobre a capa-
cidade de carga. Sobrecar-
regar o andaime ¢ algo co-
mum, porém extremamente
perigoso para a estrutura e
aos trabalhadores,” diz
Eduardo Baggio, da Rentax.
“E de suma importancia
respeitar essa capacidade”.
Tanto Willyam como Edu-
ardo afirmam que somente a
transparéncia e a técnica
possibilitam melhorias
continuas ao canteiro de
obras, com garantia de se-
guranga aos trabalhadores
de local. Dessa forma, € pos-
sivel dar um salto de qualida-
de na relacao com os clientes,
que sera resquarda pela ética,
- o boas praticas e por um
Edardo Bazgio Camaigd i - o contrato completo e idoneo.

-
=

revista locadoresbr
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Belo Horizonte / Minas Gerais

Esteeventosera

surpreendente

Vamos unir a hospitalidade do mineiro
com o maior evento100% RENTAL da
América Latina.

AcadaanoaAnalocRental Showbusca
melhorar emalgo, 2024 foio ano da

s . profissionalizagao do evento.

e 2025sera o ano da concretizagao deum
marco para o segmento Rental no Brasil.

= Programe-se paraestar juntodos
= principais players do mercado, os
~~ maiores fornecedores paralocadoras
> = s, de equipamentos e grandes palestrantes.

Antecipe suas reservas parahoteis e
passagens. Venha fazer parte!
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H()I'a de acabar com os

prejuizos no aluguel
de betoneiras

Danos recorrentes, mau uso, manutenc¢ao inadequada e contratos frageis sao as
principais dores de cabega, quando esses equipamentos retornam para a locadora

m dos maiores pro-
blemas enfrentados
por quem loca para

construgao civil ¢ quando os
produtos retornam danifica-
dos das obras. Além de afe-
tar a operagao, o problema
gera prejuizos financeiros e,
muitas vezes, desentendi-
mentos com os clientes.
Nesse cenario, as betoneiras
estdo entre os equipamentos
mais alugados — e também
entre 0s que mais sofrem
com avarias. Por serem am-
plamente utilizadas e exigi-
rem certo cuidado, tornam-
se vulneraveis a0 mau uso, a
negligéncia e a auséncia de
manutengdo preventiva nas
obras.

Diante disso, € essencial
que as locadoras estejam
preparadas para prevenir e
enfrentar esse tipo de
situagao. Jos¢ Antonio
Souza de Miranda Carvalho,

18

diretor da Ergo Escoramen-
tos, ex-presidente da Analoc
— Associagao Brasileira dos
Sindicatos e Associagoes
Representantes dos Locado-
res de Equipamentos, Ma-
quinas e Ferramentas, e do
Sindileq-MG, afirma que ¢
comum oS equipamentos
voltarem das obras em
condigdes muito piores do
que quando foram entre-
gues.

“No caso das betoneiras,
escoras e andaimes, quase
todas as avarias sio mecani-
cas e decorrem de uso inade-
quado. E isso acontece
mesmo com orientagdes
basicas sendo fornecidas”,
alerta. Entre os principais
problemas relatados estdao a
queima do motor por liga-
¢Oes elétricas malfeitas e os
amassados na cuba, provo-
cados por impactos para
soltar residuos de concreto

José Antonio aBegeEquipamentos
. * & i p

endurecido. Além disso, ha
€asos em que as maquinas
retornam sujas ao extremo,
exigindo trabalho redobrado
para limpeza e repintura.

“A falta de um simples
enxague com agua apos o
uso pode levar a necessidade
de reforma completa do
equipamento. Infelizmente,
esse cuidado basico nem
sempre ¢ seguido nas obras”,
complementa José Antonio.

revista locadoresbr



08 prejuizos € inclt
cl'aiﬁsulas contratuais cla
sobre responsabilidade por o
danos. Q contrato deve - contrato seja assinado p
prever4ue qualquer avariae®™ __ uma pessoa legala
resultante de uso indéVido

i

sera de responsabilidad

aum historico  orientar equipes e manter @
itodoestadodos  cliente eng2v$e
par htos- com laudos

- alguns locado
~ cobram pelos d
~ cau adqs a0 equig
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RefQI'mapode Ser mais
vantajosa que o descarte

Apesar dos cuidados, ¢
inevitavel que, com o tempo,
algumas betoneiras sofram

desgaste ou sejam devolvidas g

em estado critico. Em vez de
descartar os equipamentos,
muitas locadoras estao
optando por envia-los a
empresas especializadas em
reformas. E o caso da
Protecfer, de Belo Horizonte
(MG), que ha mais de 25
anos atua na recuperacao de
betoneiras e outros
equipamentos.

Com uma estrutura
ampla, a empresa oferece
desde a recuperagao parcial
até reformas completas,
incluindo confecgao de
bojos, pintura, reparos
mecanicos e revisao elétrica.
“Somos uma espécie de spa

“Elas chegam aqui destrui-
das e saem praticamente
novas. Nosso foco ¢ restau-
rar a vida util das maquinas,
com custo-beneficio muito
melhor para o locador do
que comprar novo .
A Protecfer também oferece
um modelo inovador de
permuta para locadoras com
grandes lotes de betoneiras
em mas condi¢oes. Funciona
assim: a cada seis maquinas
recebidas, uma ¢é devolvida
totalmente reformada, sem
custo. As demais sao
restauradas e colocadas a
venda. “E uma forma
eficiente de dar um novo
destino as maquinas antigas,
sem onerar o locador”,
explica Kimberly. “Essa
agilidade na negociagao
putribui para manter os




Antes de alugar betoneiras,
¢ importante conhecer os
modelos mais comuns
disponiveis no mercado, que
costumam ter capacidades
de 120, 250 e 400 litros. Esses
equipamentos podem ser
movidos a gasolina,
eletricidade ou diesel, e estao
disponiveis com cuba fixa ou
basculante, dependendo da
necessidade da obra.

No uso diario, alguns
cuidados sao essenciais para
preservar o bom funciona-
mento da maquina. E fun-
damental evitar a sobrecarga
de argamassa além da capa-
cidade indicada, fazer a
limpeza imediatamente apds
0 uso para impedir o endure-
cimento do concreto, €
jamais utilizar ferramentas
pesadas para golpear a cuba,
pratica que causa avarias
sérias.

Além disso, o contrato de
locagao deve conter clausu-
las claras que estipulem a
responsabilidade por danos,
a aplicacdao de multa por
atraso na devolugao, a
exigéncia de assinatura de
um representante legal do
cliente e a obrigatoriedade de
devolugao do equipamento
em boas condigoes de
limpeza e funcionamento.

Por fim, quando a beto-
neira apresenta estrutura
comprometida, ¢ hora de
avaliar a viabilidade de
reforma ou substitui¢ao.
Equipamentos com motor

queimado ou pegas
danificadas podem, em
muitos casos, ser
recuperados com um custo
até 60% menor do que o
valor necessario para
aquisi¢do de um modelo
Nnovo — O que representa
uma alternativa interessante
para o locador que busca
preservar o investimento.

revista locadoresbr
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Que desafios enfrenta uma empresa que opta por locar
formas e escoramentos? Quais competéncias precisa ter ou
adquirir? E o que voce vai descobrir a seguir

m meados dos anos

80, quando apenas

duas ou trés empresas

trouxeram da Eu-
ropa os primeiros sistemas
de formas verticais e escora-
mentos para o Brasil, ja ti-
nham a percepcao de que
iriam mudar paradigmas
importantes e implementar
muito mais eficiéncia aos
canteiros.

Ainda com solugoes de
painéis leves, formas de ago
de 25 a 35 kg/ m2 e mano
portaveis, ou seja, transpor-
taveis manualmente pelos

22

proprios operarios, os siste-
temas de formas rapidamen-
te passaram a fazer parte do
portifolio principal dos equi-
mentos utilizados em obras
de infraestrutura de todo
tipo, e mais tarde de constru-
¢oes industriais e mobilia-
rias.

De 14 para c4, os sistemas
de formas e escoramentos
evoluiram com rapidez e
tornaram-se imensamente
populares na engenharia
brasileira. Feitas de madeira,
ac¢o, aluminio ou com-
binagio de materiais a

depender do tipo de constru-
¢ao, as formas moldam as
paredes de concreto e outros
elementos que fazem parte
da estrutura das obras.
Servem para definir o forma-
to e a textura das superficies
de concreto e sdo projetadas
para resistir a0 peso € a pres-
sao exercidos pela mistura
fresca. Os escoramentos, por
sua vez, dao suporte as
formas até que o concreto
tenha adquirido a resisténcia
necessaria para assegurar
uma perfeita condigao de
concretagem.

locadoresbr
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Crescimento no rental

O mercado da construcao
logo percebeu que alugar
sistemas de formas seria
muito mais produtivo e que
exigem menos mao de obra
na montagem e isso
desencadeou a criacdo uma
“especializagdo” dentro do
rental. Basta um olhar mais
atento para perceber que
quase 40 anos depois e
apesar de todos os percalgos
econdmicos das ultimas
décadas, a locagao desses
produtos é cada vez mais
expressiva € mantém um
crescimento exponencial.

Alexandre Pandolfo, head
de operagoes da Abrasfe -

2

ABRASFE

Associagao Brasileira das
Empresas de Formas, Esco-
ramentos ¢ Acessos, com
sede em Sao Paulo, conta
que em 2025 o mercado de
aluguel desses produtos
continua em alta e ainda
carrega a bagagem de 2024,

quando as empresas tiveram
uma taxa de ocupagao bem
acima da média, apesar das
diferencas regionais.

Hoje, o Brasil todo dispoe
de locadoras que atendem
nao so a area infraestrutura,
como também edificacoes
grandes, pequenas ¢ médias e
os mais diferentes projetos
Com a introdugdo de novos
materiais, COmo 0 ago € 0
aluminio, as formas e esco-
ramentos se tornaram mais
versatelis, eficientes € a
construgao de estruturas
mais seguras e produtivas.

locadoresbr



Os sistemas pré-fabricados e
modulares contribuiram
significativamente para a
reducao dos custos e dos
prazos de execugao das
obras.

“As empresas seguem
investindo no desenvolvi-
mento de solugdes completas
utilizando materiais diferen-
tes e que nao apenas melho-
rem a qualidade do concreto,
mas que apresentem alterna-
tivas de reuso e reciclagem”,
afirma Pandolfo.

Segundo a Abrasfe, as
formas mais locadas
atualmente em volume e
quantidade sao as mais leves
€ portateis, pois permitem
varias configuragdes e
geometrias com um Unico
tipo de painel e ainda
dispensam transporte ¢
icamento mecanizado. J4 as
de aluminio sdo as mais
procuradas pelas empresas
quando o negdcio ¢
aquisicao.

24

Percepc¢ao do mercado

Quem pretende atuar na
locagao de formas e escora-
mentos precisa se atentar
para alguns fatores. Entre
eles, a busca constante por
conhecimento técnico, infor-
magoes ¢ atualizagoes sobre
do mercado, gestao e tudo
que envolve a operagao.

A Abrasfe recomenda
fortemente que o locador
conhega com profundidade
as tecnologias disponiveis e
faga um correto mapeamen-
to do mercado, localizando
as obras e o tipo de produto
mais adequado para seus
clientes.

Nesse sentido, a Abrasfe
oferece um grande suporte
para as empresas que
desejam entrar nesse o
mercado. O Abrasfe
Academy, por exemplo,
promove atividades de
capacitacdo da mao de obra

dos associados e das empre-
sas consumidoras dos seus
produtos”, conta Pandolfo.

A entidade faz e divulga
analises permanentes sobre
as tendéncias de mercado,
realiza debates sobre as
principais questdes que
afetam o segmento incluindo
as normas técnicas. Um
comité de engenharia ¢
responsavel por compilar e
promover melhorias em
todo conteudo técnico sobre
a aplicacao dos produtos.

“O fato ¢ que a locagao de
formas exige uma venda
especializada, consultiva”,
afirma Alexandre Pandolfo.
“A locadora precisa oferecer
solugdes completas que
permitam resolver todas as
demandas que o cliente tera
na obra e por isso a venda
técnica tem que ser sempre
muito bem feita.

revista locadoresbr



¥

f' %"

Tanto por parte do agente
comercial ou engenheiro de
vendas da locadora, como
por parte do cliente que esta
locando. No geral, € preciso
bons projetos, com responsa-
bilidade de engenharia e
equipes experientes no
suporte”.

Outra recomendacao

solugdes modulares pré fabricadas

embraloc_br

importante ¢ que a locadora
tenha a disposicao do cliente
uma gama de acessorios de
alta qualidade e que permi-
tam resolver tanto arremates
quanto fechamentos e ali-
nhamentos. “Tudo precisa
estar bem definido e resolvi-
do para deixar menos mao
de obra executada in loco,”

explica o head de operagoes
da Abrasfe. Executar uma
parede reta de uma piscina,
por exemplo, pode ter baixa
complexidade. Mas quando se
trata de solugdes com muita
geometria e interfaces ¢ bem
mais complicado. Por isso o
conhecimento para a venda
técnica € tdo importante.

Modulos Habitaveis

na medida, para sua obra

Fabricacao, aluguel e venda de modulos habitaveis com
diversas possibilidades de leiautes.
Atendemos clientes em todo o Brasil.

embraloc.equipamentos

rmiranda.nethr

revista locadoresbr
(081) 3471-6641 | embraloc.com.br
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1deais/para o acabamento das obras
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A locagdo precisa atender as diferentes demandas da construcao

portfélio contendo varias opgdes de maquinas para

para fidelizar definitivamente a clientela

sonho dourado
dos construtores
¢ encontrar tudo
o que premsam
precisam nuima Unica
locadora, inclusive suporte
técnico de exceléncia e pos-

venda eficiente. Isso janaoé

uma preocupacao para
Marli Gongalves, da Vértice
Locadora de Taboao da
Serra, na grande Sao Paulo.
Segundo ela, a disponibili-
dade de equipamentos para
todas as fases da obra torna
a locadora muito mais que
uma prestadora de servico,
ela vira parceira do cons-
trutor. No mercado de

26

locagdo ha 22 anos, Marli vé
alinha de eguipamentos
para acabamento de obra

quase com a especiali-
lizagao dentro do rental.
“Trabalhat com equipa-

mentos para acabamento de

obrade :qy_iz;lidade ¢ ampliar
as opoffunidades de negocio

e criar novos vinculos com o
mercado, uma vez que a_
demanda é constantee
abrange projetos que vao
desde simples reformas até

obras de grande di
Aline Andra%nte

comercial d
Maquinas, em Embu das
Artes, regiao metropolitana

abamento de obras € importante

del Sao Paulo, concorda:

ivil. Por isso, um

/

“Nao se trata apena? /
dispor de varios dispdr equi- ¢

pamentos para acabamento
no portfolio. Os produtos
precisam contgﬁferenciais

tecnologicos que promovam

. seguranca, ganhos de
~-produtividade e limpeza, trés
itens multo valorizados pelosi:

chentes
A redugio de poeira ¢ de
unpacto noc¢ de obras
urba
co ais por exemplo ¢
xigeéncia da propria
norma NR 18 e mbstra
preocupagao comil saude
ocupacional”, ¢

Vi
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Produtos
especiais

Com uma vasta linha de locagao € antes de tudo uma
equipamentos, a Alfa consultoria onde € preciso _
Maquinas tem mvestldq * . avaliacao rigorosa das reais,,
cada vez mais na necessidades dos clientes. E

«diversificacao das opc;oes
para acabamento de obra.
“Queremos Bgtar com nossos
clientes lado a lado, do mmicio
.20 fim ds traba]ho Y

- parede e teto, martelos
perfuradores, serras de
bancada e tico-tico,

riscaderes de pisos, enfim,

2, 5\ mAaquinas todo tipo de
w bamento limpo e utilizagdo,” conta Marli.
g,\v-“\ 0 dé poeira, + “Mas nada sai da locadora
‘:- fente em w» sem uma avaliacdo das reais
5\ No '
ehiteSyntegnos'ou necessidad@ por parte dos
clientes e sem darmos a

a visao d@Marli, da \ orientagao para o bom uso e
Ver_tice abalho &\ Y desempenho,” completa.\
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A Alfa Maquinas ¢é outra
empresa que faz historia nas
trés regides onde atua no
estado de Sao Paulo: Embu
das Artes, Sorocaba e Piraci-
caba. Investe com forga para
atender aos clientes de ‘A a
7’ em locacao de equipa-
mentos.

“Nossa gama de produtos
¢ bem ampla ¢ valorizamos
cada etapa da obra e presta-
¢ao de servigos”, relata
Aline. “Os equipamentos de
acabamento e outros especi-
ais, como os utilizados para
executar furos e cortes

Aline Andrade --Alfa Méquiﬁ

em concreto, mereceram um
planejamento comercial
estratégico do grupo. Esta-
mos de fato presentes do
inicio ao fim das obras com
equipamentos novos, logis-
tica eficiente e equipes de
manutengao proprias. Con-
seguimos assim estar entre as
cinco maiores locadoras de
Sao Paulo, ampliando nossa
presenga no mercado e a
visao do negocio”.

Comunicacao
clara e check list

Os anos de experiéncia de
Marli Santos na locagao de
equipamentos para constru-
¢ao nao deixam duvida: tao
importante quanto uma
estratégia comercial bem
feita para estar presente do
comego ao fim de cada obra,
¢ ter canais de comunicagao
direta com os clientes para
dar transparéncia ao
relacionamento.

Nessa visao, toda
comunicacao deve estar
focada na parceria e
disponibilidade que a
empresa tem para atender,
no contato direto com o
cliente ou nas publicidades e
canais digitais. Por isso ¢
necessario registrar e
documentar tudo para evitar
qualquer tipo de engano ou
nsatisfacdo desde a primeira
cotacao até o término do
periodo contratado.

a517A3Y

Marli Santos - Vértice

As manutengoes desse
tipo de maquina devem ser
feitas periodicamente e
revisadas antes das saidas
para locagao, incluindo
registros fotograficos, assim
como uma checagem
detalhada na devolugao.
Entre os principais produtos
para acabamento de obra
que devem constar no menu
das empresas de locagao,
estao lixadeiras para
nivelamento de superficies
(piso e parede) esmerilha-
deiras, politrizes para piso,
vibradores de concreto,
pistolas de pintura, serras
elétricas, lavadoras de alta
pressao, lavadoras e
secadoras de pisos, nivel a
laser, para esquadrejamento,
plainas elétricas, compres-
sores a ar, fresadoras, serra
marmore e serra circular
para madeira.

revista locadoresbr



A numero #]
em Gestao
para Locadoras

Sisloc, a solucido
mais completa para
a sua locadora.

Locadoras que usam o melhor Usudrios que realizam as tarefas Anos de experiéncia em gestdo
sistema de gestao do Brasil de forma facil e eficiente para locadoras de equipamentos

O Sisloc € a solucao mais completa para

gestao de locadoras de bens moveis do Solicite uma
Brasil. Sdo diversos moédulos desenvolvidos ~ .
especialmente para atender as necessidades aprese“ta?ao'
do seu negodcio. Atendemos locadoras de

todos os portes e grupos de equipamentos, Nossa equipe de
de norte a sul do Brasil. especialistas esta pronta
para entender o

momento da sua
locadora e orientar na
melhor solucao para o
crescimento sustentavel
do seu negdcio.

TN

Aponte a camera
para o QRCODE e
fale com a gente!
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Construtores do Bem destina recursos para ajudar pessoas
em situacao de vulnerabilidade

ntre tantas historias de

solidariedade e respon-

sabilidade social que

surgem no setor da
construgao civil brasileira,
uma merece destaque especi-
ial: o projeto Construtores
do Bem, iniciativa criada por
franqueados da rede Casa do
Construtor, com forte atua-
¢ao na locagao de equipa-
mentos. A proposta, que
nasceu de forma despreten-
siosa, ganhou forga e hoje
transforma realidades em
diversas regioes do pais.

Como acontece com mui-

tas boas ideias no universo

revistalocadoresbr

da locagao, o projeto teve
inicio de forma simples. Um
grupo de franqueados

do estado de Sao Paulo
costumava se reunir para
confraternizacdo —
geralmente em torno de um
churrasco — trocar ideias e
até fazer os tradicionais
“boloes” da Mega-Sena. Em
um desses encontros, surgiu
a questao: se conseguiam
arrecadar dinheiro para
encontros € apostas, por que
nao destinar recursos para
ajudar pessoas em situagao
de vulnerabilidade ou
emergéncia?

A iniciativa foi colocada em
pratica. Com o agrava-
mento das necessidades so-
ciais no periodo pos-pande-
mia, os integrantes do grupo
decidiram formalizar o
movimento e, a partir de
2022, passaram a fazer
doagdes regulares.

O que comegou como uma
corrente do bem entre ami-
gos, rapidamente se expan-
diu. Em pouco tempo, o
Construtores do Bem se
transformou em uma rede
nacional que envolve atual-
mente 160 franqueados e
fornecedores de todo o




Brasil. Também integra a
rede a empresa Formatta
Negocios, responsavel pela
administracao da Casa do
Construtor. Um dos ideali-
zadores do projeto, o fran-
queado Sérgio Lopes, relem-
bra como tudo comegou:
“Foi uma necessidade genui-
na de ajudar. Iniciamos com
pequenas agoes, sem imagi-
nar que isso ganharia uma
proporgao tao grande.
Quando percebemos o im-
pacto das nossas iniciativas,
decidimos estruturar o pro-
jeto para criar uma rede
ainda maior de solidarieda-

de”. Formalmente constitui-
do como entidade filantro-
pica, com CNPJ préprio,
diretoria e estrutura organi-
zacional definida, o
Construtores do Bem
consolidou-se como uma
iniciativa solida e engajada.
Embora tenha nascido da
acao dos franqueados e seja
gerido por eles, tornou-se
também um dos pilares de
ESG (Environmental, Social
and Governance) da Casa
do Construtor, refletindo o
compromisso social da rede
além dos negocios.

Historias que
emocionam

Joao Silvestre Nani Alves,
conhecido como Jodao
Ferrovia, é conselheiro fiscal
do Construtores do Bem e
franqueado com diversas
unidades na Grande Sao
Paulo. Ele acompanha o
projeto desde a sua funda-
¢ao. “Cada franqueado
contribui mensalmente com
uma quantia, que forma um
fundo comum”, explica
Joao. “A distribuigao dos
recursos segue uma ordem
cronologica de adesdao ao
grupo, salvo em casos
emergenciais, Como 0s
desastres naturais ocorridos
em Petrdpolis, em Sao
Sebastiao, no litoral norte de
Sao Paulo, e mais recente-
mente no Rio Grande do

Sul”, diz. Segundo ele,
normalmente o franqueado
que esta no topo da lista
recebe o valor arrecadado ¢ é
responsavel por aplicar o
recurso em agoes sociais
dentro da sua prépria
comunidade.“Tudo ¢ feito
com documentagao e
transparéncia, com o
acompanhamento de todos
os membros do grupo”,
informa.

Com esse modelo de
atuagdo, o projeto ja
viabilizou tratamentos de
saude para criangas ¢
adultos, forneceu alimentos e
garantiu suporte a
instituigdes sociais, lares de
idosos e outras entidades
assistenciais. “A prioridade é
atender a necessidades reais,
sempre com aten¢do a
seriedade dos casos. Esse ¢ o
nosso objetivo”, reforga
Jodo.

Sérgio Lopes - Casa do Construtor




Algumas histérias ganham
contornos ainda mais mar-
cantes, como a do menino
Pedro, de apenas sete anos,
morador do interior de
Sergipe. Ele corria o risco de
perder a visdo em decorrén-
cia de uma grave condicao
clinica. “A familia ndo tinha
0S recursos necessarios para
acirurgia”, lembra Jodo.
“Foi entao que entramos
em cena. Completamos o
valor necessario e, felizmen-
te, Pedro conseguiu fazer o
procedimento e voltou a
enxergar. Foi um momento
muito especial para todos
nos”, conta. Outro caso
recente mencionado por
Joao envolve uma colabora-
dora que prestava servigos
para varias unidades
franqueadas. Com sérias
dificuldades auditivas, ela
precisava de um aparelho
auditivo que custava cerca de
R$ 20 mil — um valor ina-
cessivel para quem ganhava
pouco mais de um salario
minimo. “Avaliamos a situa-
¢ao e decidimos ajudar. Nao
contamos como fariamos,
apenas garantimos o apoio.
Por fim, compramos o
aparelho e foi emocionante
vé-la recuperar a audigao”.
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Conquistas e novos objetivos

Até 0 momento, o
Construtores do Bem ja
arrecadou mais de R$ 1,5
milhdao, beneficiando
diretamente mais de 20 mil
pessoas em situagdo de
vulnerabilidade em todo o
Brasil. Para o segundo
semestre de 2025, a meta é
ampliar o impacto e alcangar
amarca de R§ 50 mil em
arrecadacdo mensal,
conforme explica Joao
Ferrovia.

Outro objetivo do projeto
¢ estruturar parcerias volta-
das a capacitagdo e forma-
¢ao de mao de obra para o
setor de locagao de equipa-
mentos. A ideia ¢ ampliar
ainda mais o alcance social
da iniciativa, aliando solida-
riedade a geragao de opor-
tunidades e desenvolvimento
profissional.

Atualmente, a participagao
no Construtores do Bem esta
aberta a todos os interes-
sados. Quem quiser conhecer
mais sobre o projeto ou
contribuir pode entrar em
contato com Sérgio Lopes,
pelo telefone (11) 94746-
5802, acompanhar as agoes

pelo perfil do Instagram
(@construtoresdobem.cc
ou fazer doagoes direta-
mente para o CNPIJ:
57.594.091/0001-58.

1

Jo@o Silvestre
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Manutencao

assegura bom desempenho
dos compressores de ar

Fundamentais em obras de construcdo civil, esses equipamentos precisam de um

cronograma de manutengdo para se manterem eficientes. Com o passar do tempo, eles

apresentam desgaste natural, falhas em rolamento e superaquecem

s compressores de ar
sao equipamentos
fundamentais no

canteiro de obras. Versateis,
eles alimentam ferramentas
pneumaticas, auxiliam na
limpeza de superficies, apli-
cacao de revestimentos ¢ até
em escavagoes. Mas, como
todo equipamento de alta
performance, exigem

revista locadoresbr

cuidados rigorosos para ga-
rantir durabilidade e funcio-
namento pleno.

Para entender melhor os
principais pontos de atengao
e manutencao, a Revista
LocadoresBR conversou
com Reinaldo Malandrin,
especialista da GeraSuper,
empresa com unidades em
Sao Paulo e no Rio de

Janeiro, que atua no seg-
mento de locagao de com-
pressores. Ele ressalta que
esses equipamentos sao
verdadeiros pilares da cons-
trugdo civil moderna e que a
locagdo se mostra a melhor
alternativa para construto-
ras, pois reduz custos opera-
cionais e garante acesso a
tecnologias atualizadas.



[anutencad

preventiva ¢ indispensavel

Segundo Malandrin, o
desgaste natural, o supera-
quecimento, falhas em
rolamentos e problemas com
fluidos sao ocorréncias co-
muns NOS COMPIessores.
Porém, muitas delas podem
ser prevenidas com um
cronograma de inspe¢ao
bem estruturado. “Esse
planejamento permite detec-
tar precocemente problemas
simples, evitar danos graves e
inesperados”, explica.

Ele destaca que o vaza-
mento de ar, por exemplo, €
uma falha comum que
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compromete diretamente a
eficiéncia do equipamento.
Isso pode ocorrer por falhas
em juntas, mangueiras, co-
nexoes ou vedagodes, levando
a perda de pressao e desem-
penho.

Outro vilao dos compres-
sores ¢ 0 superaquecimento,
geralmente causado pela
falta de lubrificagdo adequa-
da ou pelo uso de 6leos nao
recomendados pelo fabrican-
te. “O nivel baixo de 6leo
também pode gerar sobre-
carga, desgaste prematuro
das pecas e até travamento

do motor”, alerta Malan-
drin.

Umidade:

atencio redobrada

Por captarem ar do ambi-
ente, 0s compressores estao
sujeitos ao acumulo de umi-
dade no reservatorio, o que
pode causar corrosao e
comprometer o desempe-
nho. Mesmo com drenagem
regular, a recomendagao ¢
fazer inspegdes periodicas
com emissao de laudos e
realizar uma verificagao vi-
sual frequente. “Hoje ja exis-
tem dispositivos e sensores



que monitoram a umidade e
alertam sobre a necessidade
de drenagem, o que ajuda
bastante na prevengao”, ob-
serva o especialista.

Filtros e correias:

0 que provoca
desgaste prematuro

O uso intenso, a contami-
nagao por poeira, produtos
quimicos inadequados e
temperaturas extremas sao
fatores que aceleram o des-
gaste dos filtros. J4 as cor-
reias sofrem com o desali-
nhamento, falta de manu-
tengao e até com o contato
com o6leo. Quando ultrapas-
sam o tempo de vida util,
comegam a vibrar e podem
romper, gerando efeitos
colaterais em outras partes
do compressor. Para garantir
a maxima eficiéncia e segu-
ranga dos compresores de ar,
¢ essencial que o locador siga
uma rotina de manutengao
preventiva abrangente.
Reinaldo Malandrin reco-
menda atengao especial a
treze pontos fundamentais
que ajudam a preservar o
desempenho do equipamen-
to e evitar falhas. O primeiro
item da lista ¢ a verificagdo
das valvulas de seguranga,
responsaveis por controlar a
pressao no reservatorio e
evitar riscos de explosao.
Existem dois tipos principais:
a valvula de alivio, que se
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abre a0 atingir uma pressao
pré-determinada, e a valvula
de fechamento, que impede o
funcionamento do compres-
sor quando o limite seguro €
alcangado. Ambas devem
passar por testes periddicos e
manutengao regular.

Em seguida, deve-se man-
ter o reservatorio sempre
limpo, removendo residuos e
sujeiras acumuladas que po-
dem afetar o funcionamen-
to interno. A troca de 6leo
lubrificante também ¢ indis-
pensavel e deve seguir rigo-
rosamente as orientacoes do
fabricante, ja que o uso de
oOleo inadequado ou em
quantidade insuficiente pode
provocar superaquecimento
e danos ao motor.

Os filtros de ar precisam
ser limpos ou substituidos
om frequéncia para garantir
a qualidade do ar comprimi-
do e o bom desempenho do
sistema. Além disso, man-
gueiras e conexdes devem ser
inspecionadas regularmente
para identificar sinais de
desgaste, trincas ou vaza-
mentos que comprometam a
pressao e a eficiéncia do
equipamento. Outro ponto
importante € o reaperto de
parafusos e conexoes, que
podem se soltar com 0 uso
constante e provocar vibra-
¢Oes ou falhas. A verificagdo
do sistema elétrico também
deve fazer parte da rotina,

garantindo que fios, conec-
tores € componentes estejam
em bom estado e nao apre-
sentem riscos de curto-
circuito ou panes. Nos com-
pressores que utilizam agua
NO processo, € Necessario
monitorar o nivel e a quali-
dade da agua, evitando con-
taminagOes e garantindo o
bom funcionamento do sis-
tema. Também ¢ fundamen-
tal manter o radiador limpo,
para prevenir o superaqueci-
mento do motor. A pressao e
a temperatura de operagao
devem ser constantemente
monitoradas, pois qualquer
desvio pode ser um sinal pre-
ce de anomalias internas. Da
mesma forma, a realizagio
de inspegdes acusticas pode
ajudar a detectar ruidos
anormais, indicativos de
desgaste ou falhas escondi-
das. Outro cuidado essencial
¢ a drenagem da agua acu-
mulada no fundo do reser-
vatério, ja que a umidade
pode provocar corrosao e
comprometer tanto a estru-
tura quanto a qualidade do
ar comprimido. Por fim,
sempre que possivel, reco-
menda-se contar com uma
empresa ou profissional es-
pecializado em manutengao
de compressores, garantindo
que intervengdes mais com-
plexas sejam feitas com
seguranca e conforme as
normas técnicas.
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Locacao de maquinas no Brasil

ganha plataforma de treinamento

O conteudo vai além dos oferecidos pelos fabricantes. Ao invés de ser focado em

produtos especificos e objetivos comerciais, a TS Educa foi criada para

aumentar a curva de aprendizado dos profissionais como um todo na atividade

ma boa noticia
para o setor de
rental: recente-
mente entrou
em operagdo a TS Educa,
uma plataforma digital de
educagio criada para o
mercado brasileiro de loca-
¢ao e que envolveu, desde a
concepgao, um time de
profissionais de Tl e toda a
expertise de quem esta na
ponta das operagdes nessa
area. O objetivo ¢ ambicioso
e necessario: atacar de frente
uma das principais defasa-
gens do setor, oferecendo
treinamento e capacitagao
para minimizar a escassez de
mao de obra, a rotatividade
do mercado e apoiar as
empresas com falta de tempo
e estrutura para treinar seus
colaboradores.
Thiago Penido, CEO da
TS Educa e cofundador do
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do rental

projeto, conta que a empresa
Tool Study nasceu com o
proposito de ser um hub de
Inovagao e projecao para o
mercado de loca¢ao, mas
que exigiu da equipe funda-
dora um complexo trabalho
de imersao no segmento que
levou mais de um ano.
“Acompanhamos de perto
o trabalho, a rotina, os desa-
fios desse setor, € nos inte-
gramos totalmente as ope-
ragoes de uma locadora.
Algo que nos chamou a
aten¢ao — inclusive reforgado
por matérias da propria
Revista Locadores BR —foi
a urgéncia de mao de obra
qualificada. Diante da au-
séncia de material estrutu-
rado voltado especificamente
para esse segmento, desen-
desenvolvemos todo o con-
tetido a partir do zero, mas
com base na vivéncia real e

100% conectado a realidade
do mercado”, explica.

Para criar os conteudos a
equipe realmente vai a
campo. “Quando decidimos
abordar um tema sobre um
equipamento especifico,
vamos a oficina onde tudo
acontece de verdade,” conta
Thiago. “Dessa vivéncia em
que observamos os detalhes




mais sutis, transformamos o
conhecimento empirico em
trilhas de treinamento claras,
pensadas para funcionar na
rotina das locadoras: videos
curtos, objetivos, com
material de apoio robusto e
foco total na pratica”.

Estrutura e
Metodologia

Junior, da Original Loca-
¢oes de Belo Horizonte e
vice-presidente do Grupo
LocadoresBr, ¢ um grande
entusiasta da ideia e também
cofundador da TS Educa.
“Nosso trabalho tem sido no
sentido de trazer para o mer-
cado uma solugao criada
exclusivamente para 0 nosso
segmento. As plataformas
educacionais ja existem em
outros segmentos € agora
Iniciamos no nosso setor.
Para apoiar e viabilizar o
projeto, disponibilizamos a
estrutura da Original
Locagoes, que hoje tem mais
de 130 colaboradores e toda
nossa vivéncia na area”.
Todo trabalho de elabora-
¢ao dos treinamentos acon-
tece de maneira artesanal e
com total atengao aos
detalhes, desde a documen-
tagdo até a gravagdo. A
metodologia e aulas modu-
lares mostram que quando
uma locadora ¢ guiada
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“Quando decidimos abordar
um tema sobre algum
equipamento especifico,
vamos a oficina onde tudo
acontece de verdade,” conta
Thiago Penido, especialista
em Tl, educacgao e co-
fundador da TS Educa




por processos bem definidos,
o conhecimento nao fica
mais na cabeca de alguém, e
sim ativo e documentado, o
que deixa as empresas muito
menos dependentes de pes-
soas especificas. As forma-
¢oes disponiveis hoje sao
direcionadas para as areas
técnica e comercial. “Nossos
treinamentos sao diferentes
dos oferecidos pelos

fabricantes, por exemplo,
que sdo focados num pro-
duto especifico e tém sempre
um objetivo comercial. A
formacao ¢ técnica e criada
para otimizar a curva de
aprendizado dos profissio-
nais da area de forma sisté-
mica, conjectura Junior.
Além dos videos, o modelo
TS Educa inclui reunides
semanais e ao vivo para

Treinamentos disponiveis

Com poucos meses no ar,
a plataforma disponibiliza
treinamentos completos com
avaliagao final e certificagdo.
Os cursos sao voltados tanto
para profissionais iniciantes
COMo para os mais experién-
entes, com uma proposta
pratica, acessivel e conectada
a rotina das locadoras.
Conlfira:
1 - Compactador de Solo -
aborda o funcionamento e a

op
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manutengao de equipamen-
tos como compactador de
solo, serra cortadora de piso
ou concreto, motor vibrador
e placa vibratoria.

2 - Vendas para locacao de
Equipamentos — Com cerca
de 4 horas, o conteudo foi
desenhado exclusivamente
para locagdo, abordando
desde os fundamentos da
venda consultiva até as
especificidades do relaciona-
mento B2B no setor.

3 — Ferramentas Elétricas
(langamento oficial na
Analoc Rental Show).Esse
novo médulo traz uma
abordagem técnica e opera-
cional voltada para o uso
seguro ¢ eficiente das fer-
ramentas elétricas mais co-
muns nas locadoras, sempre
com foco em produtividade,
seguranga e reducado de
falhas. O destaque inicial é
Martelos Demolidores.

esclarecer duvidas, além de
acesso direto ao time via
WhatsApp.

A plataforma langada em
margo ja tem mais de 40
alunos ativos e conta com o
apoio e interesse de iniumeras
empresas do setor, fato que
deve se expandir ainda mais
com a participacdo da TS
Educa na Analoc Rental
Show em Belo Horizonte.

No de expansao estao
previstos o desenvolvimento
de novos treinamentos sob
demanda, priorizando as
necessidades dos clientes que
ja trabalham com a TS
Educa.

Para conhecer a TS Educa

e participar dos treinamentos
acesse a pagina da platafor-
ma: www.tseduca.com.br

Cadastro para demonstra-
¢ao e atendimento:
https/bsglf.ipage.run/tseduca
- Whats+55 31 2567-8995
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